
EVALUATION – Questionnaire de satisfaction et exercice d’évaluation de l’atteinte des objectifs

POURSUITE DE PARCOURS  
Les achats responsables – La négociation

Bien gérer ses achats au quotidien - Niveau 2
Monter en maturité dans la fonction achat pour gagner en autonomie et en 
performance 

2 jours (14H)
1 200 €HT
Niveau : perfectionnement

PROGRAMME

Pour qui 
> Acheteur
> Comptable
> Assistant(e) achat
> Services généraux
En poste ou en recherche d’emploi 

Pré requis 
Bien gérer ses achats Niveau 1 ou 
expérience métier (> 2 ans)

Objectifs

> Mener une démarche achat en
autonomie
> Analyser ses pratiques pour les
améliorer
> S'approprier les outils clés des
achats
> Construire son plan d'actions
d’optimisation

Lieu
Anglet
Profil animateur
Consultant achat Expert

2. Pilotage des achats

> Les hommes
> Solutions et outils d'une fonction
achat mature
> Communiquer et déployer les
bonnes pratiques en interne
Exercice : Inventaire des outils
utilisés
> Vision d'une gestion moderne
emprunte des grands enjeux
> Tendances : digitalisation,
décarbonation, achats
responsables, approche cycle de
vie...

3. Mettre en place un premier plan
d’actions au sein de son entreprise

> Analyse SWOT de la fonction
achats (organisation et pratiques)
> Identification des améliorations
pertinentes : leviers, actions
> Bâtir un premier plan d'actions
Cas pratique : analyse de son
organisation et de ses pratiques,
bâtir son plan d'amélioration

LES + : METHODES MOBILISEES
Des exemples d'outils achats - Analyse personnalisée de ses outils et pratiques - Construction de son plan d'actions

MODALITES – DELAIS – ACCES - CONTACT
Délai limite d’inscription : 48 H avant le début de la session - Nombre maximum de participants par session : 12
Formation accessible aux personnes en situation de handicap
Information et inscription : www.atlans.fr - formation@atlans.fr - Tél +33 (0)6 83 87 47 22 

INDICATEURS
64 stagiaires formés en 2025
98 % : niveau de satisfaction

1. Le processus achats

> Le sourcing : à la recherche des
bons fournisseurs
> La mise en concurrence / appel
d'offres : préparer les documents et
tableaux pour formuler ses besoins
de façon pertinente et obtenir les
meilleures offres du marché
> Sélection des bons partenaires :
comparer, négocier avec des
objectifs identifiés et réalistes
> Point clés du contrat d'achat
> Gestion de la relation
fournisseurs
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